Tecnic/a en ACTIVITATS m

COMERCIALS .
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S I VO LS introduir-te en el mon comercial, en el marqueting i
digital, desenvolupar les competencies de rebuda '

i gesti6 destocs, la relacié amb els clients, la dinamitzacié del punt de venda.

Treballar en la gestid tecnica de la venda de productes | dominar les tecnigues

de comunicacid. Llavors el teu cicle és el dACTIVITATS COMERCIALS; faccent

d'aquesta formacié esta posat en la gestid dels processos de la compra i la
venda.

N

AP R E N D RAS a desenvolupar activitats de

distribucié i comercialitzaci6
de béns i/o serveis; a realitzar projectes de viabilitat i posada en marxa d’'un
negoci; administrar i gestionar un petit comerc; fer la venda de productes i/o
serveis mitjancant els diferents canals de distribucié; dur a terme accions de

comerg electronic dissenyant i mantenint la web de l'empresa i els sistemes
de comunicacié socials a través d’Internet; realitzar accions de marqueting...

CO NTI N IT AT en Cicles Formatius de Grau

U Superior de Marqueting i Pu-
blicitat; gestid de venda i espais comercials, comer¢ Internacional, educaci
infantil o qualsevol cicle d’'una altra familia. | si vols pots arribar a la Universitat.
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Pots treballar com administrador/a de continguts on-line, com a gestor/a de carteres,
representant, tecnic en gestid destocs i magatzem; gestid en recepcié i expedicid de
mercaderies; call-center; dinamitzador/a del punt de venda; atencid al client; caixer/a...

MODUL PROFESSIONAL

MP1226 Marqueting en l'activitat comercial
MP1227 Gestié d’'un petit comerg

MP1228 Tecniques de magatzem

MP1229 Gestié de compres

MP1230 Venda tecnica

MP1231 Dinamitzacié del punt de venda

MP1232 Processos de venda

MP1233 Aplicacions informatiques per al comerc
MP1234 Serveis datencié comercial

MP1235 Comerg electronic

MPCO56 C(atala Professional

MP0O156 Angles Professional

MP1664 Digitalitzacié aplicada al procés productiu
MP1713 Projecte intermodular

MP1708 Sostenibilitat aplicada al sistema productiu
MP1709 ltinerari personal per I'ocupabilitat |
MP1710 Itinerari personal per I'ocupabilitat Il

MODUL PROFESSIONAL OPTATIU
ESTADA A L'EMPRESA (FP DUAL i FP DUAL INTENSIU)

ﬁ C/Alfons XII, 111, Badalona

R, 933877254 Pagina Web



